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Nico Wolf,

Ihr Ansprechpartner in
Junge Familie Reibungsloser Umzug Konigstein im Taunus
Das gemeinsame Gluck Den Wohnungswechsel
richtig absichern ohne Stress meistern

Kiuchenspezialist und
\ 1 \ Concordia-Kunde Joachim Krampe:

|77 Verldsslichkeit
| ist mir wichtiger
als alles andere™
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Preisausschreiben
Ab in den Urlaub: Gewinnen
Sie mit Concordia wertvolle
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Versicherungen




Ein Abraumer mit Wohn-ldeen

Traditionelle Werte als Erfolgsfaktor: Das Kiichenstudio Krampe ist im

Taunus rund um Kelkheim eine Institution. Joachim Krampe punktet mit
cleveren Marketingideen und langjahrigen Partnerschaften. Diese pflegt
der Geschaftsfihrer auch mit seinem Concordia-Berater Nico Wolf.

«Ich kann exzellent den Tisch abrdu-
men", sagt Joachim Krampe und ergdnzt
mit einem Augenzwinkern: ,,Dafir habe ich
schon stehende Ovationen bekommen.™
Der Geschaftsfihrer des Kichenstudios
Krampe weil}, wo seine Starken liegen. Die
sind nach eigener Auffassung weder am
Kochléffel noch am Gewilrzregal zu finden.
Dafir wverstent sich der Geschaftsiiihrer
des Traditionsunternehmens aus Kelkheim
perfekt darauf, die optimalen Vorausset-
ungen fir die Zubereitung eines Fest-
mahls zu schaffen. Zwischen Wiesbaden
und Frankfurt bedient Krampe vor allem die
Kundschaft, die ein exklusives Design und
hochwertige Gerdte sucht. Bei ihm wird jede
Kiiche individuell geplant. Inzwischen geht
das so weit, dass potenzielle Bauherren
den Grundriss ihrer Kiiche nach den Planen
aus dem Hause Krampe zeichmen lassen.
Fur Joachim Krampe ein Beleg mehr,
dass die Kiche inzwischen einen villig an-
deren Stellenwert geniept. , Friiher war
e5 ein reiner Funktionsraum, Heute sind

die Ubergdnge zum Wohn- und Essbereich
flieflend”, sagt Krampe.

Diesen Trend hat der 45-Jahrige mit seinem
Team schon friih erkannt und Ideen enkwi-
ckelt, die den Lifestyle-Charakter noch un-
terstreichen. Auch deshalb veranstaltet
Krampe im Monatsrhythmus Kochabende
mit dem prominenten Gourmet-Koch Mi-
chael Beck. Dabei geht es weniger darum,
die Kiche mit allen Funktionalitaten zu
zeigen. Es ist ein Abend, den man mit allen
sSinnen geniefien kann und an dem sich ein
echter Profi Tipps fir den eigenen Herd ent-
locken [&sst. Von der Wirkung it BRrampe
dberzeugt: . Die Resonanz der Kunden st
hervorragend und das zahit sich langfristig
aus.”

Bestandigkeit ist ohnehin ein wesentlicher
Erfolgsfaktor fir das Famiienunternehmen.
Auch mit Zulieferern und Geschaftspart-
nern pflegt Joachim Krampe langfristige
Beziehungen. Gegenseitiges Vertrauen
sei die wichtigste Grundlage, um gemein-
sam Probleme schnell und unkompliziert

Kunden-Portr&t

lésen 2u kinnen, Qualitdten, die er auch an
Concordia-Berater Nico Wolf schatzt. Seit
mehr als 20 Jahren sind die Versicherungen
fir das Kichenstudio dort in guten Hinden
und das soll laut Krampe auch so bleiben:
LNerlasslichieit in kritischen Situationen ist
mir wichtiger als alles andere, Deshalb gibt
es fir mich keinen Grund, zu wechseln,”
Die schnelle Erreichbarkeit der Concordia-
Berater im benachbarten Kdnigstein spielt
ebenfalls eine Rolle. Schiieplich ist das K-
chenstudio Krampe selbst im Taunus fest
verwurzelt und engagierte sich dort bei-
spielsweise beim Hochster Kreisstadtiauf
als sponsor und mit Teilnehmern aus dem
Kunden- und Lieferantenkreis sowie aus der
Belegschaft. Im Vorfeld lud Krampe seine
Laufer zu einer Nudelparty ein. Auf ste-
hende Qvationen musste er beim abschlie-
fenden Abrdumen allerdings verzichten:
-Da war ich dann doch wohl zu langsam.”

Machbarschaftlich verbunden: Seit vielen Jahren vertraut
Joachim Krampe auf die Tipps von Concordia-Berater Nico

Glénzend aufgelegt:

Bei der Nudelparty im

Kochstudio Krampe ist die

Stimmung ausgezeichnet -
- auch bei Geschaftsfiihrer

~ Joachim Krampe.

Wolf aus Kanigstein. Und er unterstitzt den Volkslauf in Hochst,
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